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10	Prompts	que
economizam	horas
do	seu	mês
Prompts	estruturados,	prontos	para	copiar	e	colar,
pensados	para	quem	trabalha	com	controladoria,	pricing,
finanças	e	operação.	Um	teaser	do	método	que	você
aprende	no	curso.
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01 Raio-X	da	margem	no	seu	DRE
Descobrir	o	que	está	corroendo	o	lucro,	sem	ser	contador.
P ROMP T

Você	é	um	controller	sênior.	Analise	o	DRE	abaixo	e	me	diga,	em	ordem	de	impacto,	as	3	contas	que	mais	
comprimem	a	margem	líquida	e	o	porquê.	Para	cada	uma,	sugira	uma	ação	concreta	de	redução.	Responda	
em	tópicos	curtos,	linguagem	direta,	sem	jargão.

DRE:
[cole	aqui	as	linhas:	receita,	deduções,	CMV,	despesas	fixas,	despesas	variáveis,	resultado]

Por	que	funciona:	Dar	um	papel	('controller	sênior')	e	pedir	ordem	de	impacto	força	priorização	em	vez	de	uma
lista	genérica.

02 Comparar	cotações	de	fornecedores
Escolher	a	melhor	proposta	considerando	preço,	prazo	e	condição.
P ROMP T

Compare	as	cotações	abaixo.	Monte	uma	tabela	com	fornecedor,	preço	unitário,	prazo	de	entrega,	condição	
de	pagamento	e	custo	total	no	cenário	de	100	unidades.	Ao	final,	recomende	uma	opção	e	explique	o	trade-
off	em	2	linhas.

Cotações:
[cole	as	propostas]

Por	que	funciona:	Pedir	a	tabela	+	recomendação	+	trade-off	transforma	dados	soltos	em	decisão.

03 Resumo	executivo	de	relatório	longo
Ler	um	relatório	de	20	páginas	em	2	minutos.
P ROMP T

Resuma	o	documento	a	seguir	em:	(1)	3	frases	de	sumário	executivo,	(2)	os	5	números	mais	importantes	
com	o	contexto	de	cada,	(3)	riscos	identificados,	(4)	próximos	passos	sugeridos.	Não	invente	dados	—	se	
algo	não	estiver	no	texto,	escreva	'não	informado'.

[cole	o	relatório]

Por	que	funciona:	A	trava	'não	invente	dados'	reduz	alucinação	—	você	ensina	isso	no	Módulo	0.

04 Projeção	de	fluxo	de	caixa	em	cenários
Antecipar	aperto	de	caixa	antes	que	ele	aconteça.
P ROMP T

Com	base	no	histórico	abaixo,	projete	o	fluxo	de	caixa	dos	próximos	3	meses	em	3	cenários:	pessimista	
(-15%	de	receita),	realista	e	otimista	(+10%).	Aponte	em	qual	mês	e	cenário	o	caixa	fica	negativo	e	quanto	
faltaria.

Histórico:
[cole	entradas	e	saídas	dos	últimos	meses]

Por	que	funciona:	Cenários	nomeados	com	premissas	explícitas	geram	análise	acionável,	não	um	chute.



05 Priorizar	contas	a	pagar
Decidir	o	que	pagar	primeiro	quando	o	caixa	aperta.
P ROMP T

Você	é	meu	braço-direito	financeiro.	Classifique	as	contas	abaixo	por	prioridade	de	pagamento	
considerando:	risco	de	corte	de	serviço,	multa/juros,	e	relação	estratégica	com	o	fornecedor.	Entregue	em	3	
grupos:	pagar	agora,	pode	aguardar,	renegociar.

Contas:
[cole	vencimentos,	valores	e	fornecedores]

Por	que	funciona:	Critérios	explícitos	de	priorização	tiram	a	decisão	do	'achismo'.

06 Análise	de	mix	e	ticket	médio
Entender	o	que	realmente	dá	dinheiro.
P ROMP T

Analise	as	vendas	abaixo.	Calcule	ticket	médio	por	produto	e	por	categoria,	identifique	os	3	itens	que	mais	
contribuem	para	o	faturamento	e	os	3	que	mais	consomem	margem.	Sugira	2	ações	de	pricing	ou	mix.

Vendas:
[cole	produto,	quantidade,	preço,	custo]

Por	que	funciona:	IA	é	ótima	em	cruzar	volume	×	margem	—	onde	a	planilha	manual	trava.

07 E-mail	difícil,	resolvido	em	30	segundos
Cobrar,	renegociar	ou	dar	notícia	ruim	com	profissionalismo.
P ROMP T

Escreva	um	e-mail	profissional	e	firme,	mas	cordial,	para	[situação:	cobrança	de	pagamento	em	atraso	/	
pedido	de	prazo	a	fornecedor	/	renegociação	de	contrato].	Contexto:	[explique].	Tom:	respeitoso,	objetivo,	
sem	soar	agressivo.	Inclua	assunto	e	um	call-to-action	claro.

Por	que	funciona:	Definir	tom	e	CTA	evita	o	texto	robótico	padrão	da	IA.

08 De	tabela	bruta	a	insight
Colar	uma	bagunça	de	dados	e	receber	leitura	pronta.
P ROMP T

Recebi	os	dados	colados	abaixo	(podem	estar	desorganizados).	Limpe,	identifique	o	que	cada	coluna	
representa,	e	me	entregue:	3	insights	relevantes,	1	anomalia	que	merece	atenção	e	1	pergunta	que	eu	
deveria	estar	fazendo	sobre	esses	números.

[cole	os	dados]

Por	que	funciona:	Pedir	'a	pergunta	que	eu	deveria	fazer'	é	o	que	separa	relatório	de	estratégia.



09 SOP	/	checklist	de	processo
Padronizar	uma	rotina	para	delegar	sem	retrabalho.
P ROMP T

Transforme	o	processo	descrito	abaixo	em	um	SOP	(procedimento	padrão)	numerado,	com	responsável	
sugerido	por	etapa,	ponto	de	checagem	e	o	erro	mais	comum	a	evitar	em	cada	passo.	Formato	pronto	para	
colar	em	um	documento	da	equipe.

Processo:
[descreva	como	você	faz	hoje]

Por	que	funciona:	Um	SOP	gerado	por	IA	vira	treinamento	de	equipe	em	minutos.

10 Preparar	a	conversa	com	o	contador
Chegar	na	reunião	sabendo	o	que	perguntar.
P ROMP T

Sou	gestor	de	uma	operação	de	[segmento].	Liste	as	10	perguntas	mais	importantes	que	eu	deveria	fazer	ao	
meu	contador	este	mês	para	não	ter	surpresas	fiscais	nem	perder	oportunidades	de	economia	tributária	
legal.	Explique	em	1	linha	por	que	cada	pergunta	importa.

Por	que	funciona:	Inverter	o	jogo:	a	IA	te	prepara	para	a	reunião	em	vez	de	você	só	receber	a	conta.



Isto	é	só	o	aquecimento.
No	AI	em	Campo	você	aprende	a	estruturar	prompts	assim	para
qualquer	situação	do	seu	trabalho	—	e	a	construir	automações	e

ferramentas	que	rodam	sozinhas.
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